In der Regel muss die erforderfiche Patienteneinwilligung zur Ubergabe der Patientenkartei vor Ubergabe der Praxis schriftlich erfolgen.
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Rechtstipp fur den Praxisverkauf

Datenschutzgerechte Behandlung der Patientenkartei

Bei Aufgabe oder Beendigung seiner Tatigkeit, steht der Zahnarzt vor der Frage, ob und un-
ter welchen Voraussetzungen die vorhandene Patientenkartei vom Nachfolger ubernom-
men werden darf. Hierbei ist insbesondere die Schweigepflicht zu beachten, welche die
Grundlage fir die Vertrauensbeziehung zwischen Patient und Zahnarzt bildet. Dennoch
ibersehen abgebende Zahnéarzte beim Verkauf ihrer Praxis haufig, dass auch der Verkauf
einer Praxis an den Kern des § 203 Absatz 1 Nr. 1 Strafgesetzbuch (StGB) rihrt.

emaR § 203 Absatz 1 Nr. 1 StGB wird derjenige mit

Freiheitsstrafe bis zu einem Jahr oder mit Geld-
strafe bestraft, der unbefugt ein fremdes Geheimnis,
namentlich ein zum persénlichen Lebensbereich geho-
rendes Geheimnis oder ein Betriebs- oder Geschéaftsge-
heimnis offenbart, das ihm als Arzt, Zahnarzt, Tierarzt,
Apotheker oder Angehériger eines anderen Heilberufes,
der fur die Berufsausiibung oder die Filhrung der Berufs-
bezeichnung eine staatlich geregelte Ausbildung erfor-
dert, anvertraut worden oder sonst bekannt geworden
ist. Diese Vorschrift schiitzt den persénlichen Lebens-
und Geheimbereich des Patienten, welcher gerade von
Tragern sozial bedeutsamer Berufe nicht verletzt werden
soll, denen sich der Einzelne weitgehend anvertrauen
muss.

Nach der ganz tberwiegenden Rechtsprechung stellt die
Weitergabe von Patientendaten ohne Zustimmung des
Patienten an den Praxisnachfolger ein unbefugtes Of-
fenbaren von Geheimissen dar. Die Folgen des VerstoBes
gegen die arztliche Schweigepflicht im Rahmen eines
Praxisverkaufs kénnen gravierend sein. Enthalt ein Pra-
xisibernahmevertrag die Verpflichtung zur Ubergabe der
Patientenkartei, sind sowohl der Praxisibernahmever-
trag als auch die Verpflichtung zur Ubergabe der Kartei
rechtswidrig und daher nichtig. Die Folge ist die Rickab-

wicklung des Praxistibernahmevertrages. Diese kann sehr
kompliziert sein. Uberdies muss der verkaufende Zahn-
arzt mit der Aufnahme staatsanwaltlicher Ermittlungen
wegen VerstoBes gegen die arztliche Geheimhaltungs-
pflicht rechnen.

Um solchen nachteiligen Folgen aus dem Weg zu gehen,
wird im Folgenden dargestellt, wie eine datenschutzge-
rechte Behandlung der Patientenkartei im Rahmen des
Praxisverkaufs aussehen sollte.

Einwilligung der Patienten

Grundséatzlich hat der Kaufer einer Praxis ein Interesse
an der Nutzung der Patientenkartei, weil ihm der darin
dokumentierte bisherige Gesundheitszustand der Pati-
enten Aufschluss ber zukinftige Diagnosen und The-
rapien geben kann. Dieses Interesse wird jedoch — wie
oben dargelegt — durch die &rztliche Schweigepflicht
und das Recht der Patienten auf informationelle Selbst-
bestimmung (Datenschutz) beschrénkt. Es entspricht der
héchstrichterlichen Rechtsprechung, dass der Praxisver-
kaufer seine Patientenkartei dem Praxiskdufer nicht ohne
vorherige eindeutige und unmissverstandliche Zustim-
mung der Patienten zuganglich machen darf (Bundesge-
richtshof, Urteil vom 11.12.1991, Az. VIl ZR 4/91).
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Recht

In der Regel muss die erforderliche Einwilligung der Pati-
enten in die Ubergabe der Patientenkartei vor Ubergabe
der Praxis schriftlich erfolgen. Nach Ansicht des Bundes-
gerichtshofs kénnen die Patienten in laufender Behand-
lung mandlich, alle andere Patienten schriftlich befragt
werden. In letztgenanntem Fall ist der Zahnarzt dazu ge-
zwungen, die Patienten anzuschreiben und sie um ihre
Zustimmung zur Weitergabe ihrer Krankenunterlagen an
den zukUnftigen Praxisnachfolger zu bitten. Es kénnen
nur Behandlungsunterlagen der Patienten weitergege-
ben werden, die der Weitergabe an den Praxisnachfolger
ausdriicklich zugestimmt haben. Eine mutmabBliche Ein-
willigung des Patienten kommt nicht in Betracht.

Zwei-Schrank-Modell

In der praktischen Abwicklung eines Praxiskaufvertrages
ist das soeben dargestellte Modell jedoch zeitraubend,
teuer und unsicher.

Um dennach einen VerstoB gegen die &rztliche Schwei-
gepflicht und gegen das Recht der Patienten auf infor-
mationelle Selbstbestimmung zu vermeiden, hat sich die
Ubergabe der Patientenkartei weitgehend auf Grundlage
der ,Minchner Empfehlungen zur Wahrung der &rzt-
lichen Schweigepflicht bei VerauBerung einer Arztpra-
xis” durchgesetzt. Dahinter steht das Prinzip der Fiihrung
eines doppelten Karteisystems.

Dem Praxisverkaufer wird im Rahmen der doppelten Kar-
teiflihrung einerseits die Alt-Kartei (ibergeben. Gleich-
zeitig fUhrt der Praxiskaufer zuséatzlich eine eigene, neue
Kartei. Da der Praxiskdufer auf die Alt-Kartei ohne die
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ausdriickliche Zustimmung der Patienten nicht zugreifen
darf, wird die Kartei in einem separaten, auch fur das
Praxispersonal zugriffssicheren, verschlossenen Akten-
schrank aufbewahrt. Nur der Praxisverkaufer und der Pra-
xiskaufer erhalten einen Schliissel zu dem Aktenschrank.
Bei einer mittels EDV geflhrten Kartei wird entsprechend
verfahren, indem der alte Datenbestand mit einem Pass-
wort verschlisselt wird. Der Praxiskaufer verpflichtet sich
vertraglich dazu, auf die Alt-Kartei nur dann zuzugrei-
fen, wenn die Patienten hierzu ihr Einverstandnis erklart
haben. Dieses Einverstandnis kann schriftlich gegentiber
dem Praxiskdufer erklart werden. Dabei ist es aber auch
ausreichend, wenn die Patienten ihre Zustimmung durch
schliissiges Verhalten eindeutig zum Ausdruck bringen,
indem sie sich auch dem Praxiskdufer zur &rztlichen Be-
handlung anvertrauen. Durch das Erscheinen in der Praxis
und den Wunsch zur Behandlung durch den Praxiskaufer
erklart der Patient das erforderliche eindeutige und un-
missverstandliche Einverstandnis zur Einsichtnahme in
die Patientenkartei durch den Praxisk&ufer.

Haben die Patienten ihr schriftliches oder schlissiges Ein-
verstandnis erklart, ist der Praxiskaufer befugt, die Pati-
entendaten in seine eigene Kartei zu Ubernehmen und
dort weiterzufihren,

Fazit

Auch beim Verkauf der Praxis hat der abgebende Zahn-
arzt die Einhaltung der &rztlichen Schweigepflicht zu
beachten. Verst6Bt der Praxisverkdufer gegen seine
arztliche Verschwiegenheitspflicht, fihrt dieser VerstoR
zur Nichtigkeit des Praxisubernahmevertrages, welcher
sodann rtckabgewickelt werden muss. Zudem lauft der
Praxisverkdufer Gefahr, sich strafbar zu machen. Zur
Ubergabe der Patientenkartei an den Praxiskaufer ist da-
her immer die ausdriickliche Einwilligung der Patienten
erforderlich. Um das aufwendige Verfahren der Einho-
lung samtlicher Patientenzustimmungen zu vermeiden,
bietet sich insbesondere das sogenannte Zwei-Schrank-
Modell an.
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