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Vor- und Nachteile zweier unterschiedlicher Finanzierungsformen

Darlehen oder Leasing

Bei der Existenzgrindung gibt es eine Vielzahl von Themen zu beachten. Ubemehme ich
eine bereits bestehende Praxis oder griinde ich eine eigene Praxis? Wie haben der Kauf-
vertrag und der Mietvertrag auszusehen? Jeder Schritt sollte und wird genau geplant, da die
Griundung der eigenen Praxis mit hohen Kosten verbunden ist.

So fihrt auch die Anschaffung
von Praxisgeraten, Behandlungs-
stihlen sowie der lbrigen Praxis-
einrichtung zwangslaufig zu einer
grofBeren Geldausgabe.

Da junge Zahnérzte in der Regel
nicht Uber ausreichend eigenes
Vermdgen verfagen, um die An-
schaffungen sofort zu bezahlen,
werden diese Gegenstande zu fi-
nanzieren sein. Um allerdings eine
sinnvolle Entscheidung tiber die Fi-
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nanzierung zu treffen, ist es ent-
scheidend, die unterschiedlichen
Finanzierungsméglichkeiten und die sich hieraus erge-
benden Folgen zu kennen.

Es gibt folgende zwei Finanzierungsmdglichkeiten:
die Aufnahme eines Darlehens
der Abschluss eines Leasingvertrages.

Auf den ersten Blick scheinen sich der durch ein Darle-
hen finanzierte Kauf und das Leasing kaum zu unter-
scheiden. Bei beiden Varianten wird dem Zahnarzt gegen
eine monatliche Ratenzahlung der bendtigte Gegen-
stand zum Gebrauch Gberlassen.

Im Gegensatz zu dem finanzierten Kauf, bei dem der
Kaufer mit der Ratenzahlung das Eigentum erwirbt, ist
dies beim Leasing nicht der Fall.

//I LEASINGVERTRAG

Beim Leasing wird eine Art Mietvertrag Uber eine feste
Vertragslaufzeit abgeschlossen. Wahrend der Vertrags-
laufzeit erhélt der Leasingnehmer das Nutzungsrecht an
dem geleasten Gegenstand. Das Eigentumsrecht bleibt
dabei stets bei dem Leasinggeber. Als Gegenleistung
mussen monatliche Leasingraten erbracht werden.

Am Ende der Vertragslaufzeit besteht die Verpflichtung
des Leasingnehmers, den geleasten Gegenstand zurlick-
zugeben. Der Kauf nach Ablauf der Vertragslaufzeit ist
nur mit dem Einverstandnis des Leasinggebers méglich.
Ein Vorteil des Leasings ist, dass kein Marktrisiko besteht.
Schnelllebige und technische Produkte konnen daher
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nach dem Ende der Vertragslaufzeit bei Abschluss eines
weiteren Leasingvertrages gegen neue Gerdte ersetzt
werden. Darliber hinaus stellen die monatlichen Leasing-
raten fur den freiberuflich tatigen Zahnarzt Betriebsaus-
gaben dar und sind somit steuerlich absetzbar. Leasing
entlastet zudem die Kreditlinie des Zahnarztes bei seiner
Hausbank und verbessern dadurch die Liguiditat der Pra-
xis, da beim Leasing fUr die Investition kein Kredit beno-
tigt wird.

Fur das Leasing gibt es keine speziellen Leasingvor-
schriften. Aus juristischer Sicht ist der Leasingvertrag eine
besondere Art von Mietvertrag. Im Gegensatz zu dem
reguldren Mietvertrag, missen von dem Leasingnehmer
jedoch Leistungen erbracht werden, die sonst typsicher-
weise der Vermieter zu tragen hatte. Hierzu zahlen
insbesondere das Objektrisiko (Reparatur, Wartung), die
Instandhaltung, die Geltendmachung von Gewahrleis-
tungsansprichen gegentber dem Hersteller oder Ver-
kaufer und gegebenenfalls auch die Versicherung.

Da auch fir Leasingvertrage die Vertragsautonomie gilt,
kommen Leasingvertrdge in vielen Varianten vor und
sind jeweils an die Bedurfnisse und Winsche der Ver-
tragsparteien angepasst. Sofern der Leasingvertrag Re-
gelungslicken aufweist, gelten ergénzend die gesetz-
lichen Vorschriften zum Mietvertrag.

///" DARLEHEN

Herausragendes Merkmal bei der Finanzierung durch ein
Darlehen ist die Bereitstellung finanzieller Mittel durch
den Darlehensgeber. Im Unterschied zum Leasing wird
bei einem finanzierten Kauf nicht nur der Besitz, sondern
auch das Eigentum an dem finanzierten Gegenstand er-
worben.

Allerdings behalt die Bank bis zur vollstdndigen Bezah-
lung des Kreditbetrags zur Absicherung ihrer Forderung
das Eigentum an dem Gegenstand. Dies bedeutet, dass
die Bank bei Zahlungsrickstéanden das Recht hat, den
Darlehensvertrag zu kindigen und den Gegenstand wei-
terzuverduBern.

Zur Abzahlung des Darlehensbetrages gibt es unter-
schiedliche Arten. Am haufigsten wird ein sogenanntes
Ratendarlehen vereinbart. Dies bedeutet, dass eine kon-
stante Tilgungsrate mit einem vorgegebenen Zinssatz zu
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DIOPROTECTION

* Desinfiziert Ihre Rdume, Oberflichen sowie die
Raumluft,

- Schiitzt Ihre Patienten, Ihr Team und Sie.

« Offizielle Norovirenwirksamkeit gemdl EN 14476.

- Uberzeugende In vitro- und in vivo-Wirksamkeit.

+ Durch 4 Hygieneinstitute gepriifte mikrobiologi-
sche Reinheit.

« Zeigt lhren Anspruch an den Hygienestandard.

» Erreicht auch schwer zugéngliche Stellen,

- Passt perfekt in |hren Hygieneplan,
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» Umweltfreundlich.
- Spart Zeit und Personalkosten.

DIOP-Desinfektionen im Einklang mit dem neuen Infektionsschutzgesetz.
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Validierbares, von oben benannten Hygieneinstituten neutral-gepriiftes Desinfektionsverfahren,

Dieselstr. 5-6 - 611917 Rosbach/Germany

Tel. +49(0)6003 814-800 - Fax +49(0)6003 814-671 - E-Mail: info@diopgmbh.com - www.diopgmbh.com



